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1. DESCRIPTION ENTREPRISE
E-AMBITION est une société spécialisée dans l’accompagnement, la modélisation et la réalisation de projets informatiques. En effet, elle constitue un large panel de compétences indispensables à la conception et l'achèvement de vos projets. Plusieurs prestations vous seront offertes grâce aux différents pôles de la société : EA Agency, EA Training, EA Hosting et EA Group. Son expérience lui permet de répondre à un grand nombre de projet.
Nous maîtrisons l'ensemble des composantes nécessaires pour mener à bien vos projets informatiques. Sous la supervision de nos chefs de projets, notre équipe de professionnels comprend les meilleurs profils afin de réaliser au mieux vos projets, elle travaille avec acharnement pour vous livrer et assurer des solutions adaptées à vos besoins.
Nous sommes là pour vous accompagner et vous porter conseil. Nous sommes à votre disposition pour vous emmener à votre destination.
Vous pouvez compter sur une équipe extrêmement professionnelle et entièrement dévouée au succès de vos projets. Chacune de nos actions se transforme en une contribution concrète à l'atteinte de vos objectifs d'affaires.

2. CONTEXTE & MISSION
Nous cherchons un profil pour accompagner le développement commercial de la société et prendre en charge un certain nombre de missions.
En lien direct avec le directeur général, vous contribuerez au développement de notre produit et améliorer notre chiffre d'affaires en vous appuyant sur les équipes techniques et marketing. Vous viendrez renforcer la force de vente nationale.
Vous serez amené(e) à remplir les missions suivantes :
· Étude de la concurrence et des tendances du marché
· Participation aux réflexions et aux préconisations clients
· Gestion du processus de production des projets (ressources, équipe de production interne ou externe)
· Faire le suivi relationnel des clients
· Assurer une veille permanente des besoins des clients

3. PROFIL RECHERCHÉ
Issu(e) d’une formation Bac+3 minimum, vous possédez de solides connaissances en vente et commercialisation, vous avez le goût pour le développement commercial.
Vous êtes intéressé par le secteur de la santé, la gestion relation client est parmi vos points forts.
Doté(e) d’excellentes aptitudes commerciales et relationnelles, vous êtes organisé(e), réactif(ve), rigoureux(se) et êtes force de propositions. 
Vous serez au quotidien en contact avec le Directeur Général et l’équipe marketing pour assurer la réussite des projets auxquels vous participerez.

Ce poste s’approche de ce que vous recherchez, postulez directement sur notre plateforme de recrutement : www.tictacsante.com rubrique recrutement.

